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Présentation de I'éditeur

Vous aimeriez que vos prospects de marketing relationnel vous supplient de leur faire une présentation grace
aux Brise-Glaces?V ous pouvez transformer n’importe quel prospect (marché chaud ou froid) en un prospect
enflammé désirant tout connaitre de votre entreprise.Comment ?En apprenant comment introduire
efficacement votre entreprise de marketing relationnel dans les conversations al’ aide de courtes séguences
de mots qui ne provoguent aucun rejet.Les prospects sont tres intéressés par ce que vous offrez, maisils
deviennent craintifs dés que quelgu’ un tente de leur vendre quelque chose. Ceci dit, |es prospects adorent
acheter et joindre. Alors pourquoi ne pas utiliser des séquences de mots social ement acceptables qui mettront
votre prospect a genoux, vous suppliant de lui faire une présentation.Ce livre contient plusieurs formules
efficaces de méme que plusieurs exemples pour chacune que vous pourrez utiliser ou modifier pour vos
produits et/ou services.Une fois que nous avons percé ajour les formules, nous pouvons créer une quantité
illimitée de Brise-Glaces en claquant les doits! Formules que nous pourrons utiliser et propager dans notre
équipe. Vos distributeurs n’ auront plus jamais peur de prospecter; ilsy deviendront accrocs ! C' est tellement
plus agréable lorsqu’ on ale contréle. L es adeptes du marketing relationnel sont prétsatravailler
d’arrache-pied, maisils ne savent tout smplement pas quoi dire. Constituée de mots aléatoires, leur
entrée en matiére dans les conversations ruine toute possibilité de recrutement. Et, naturellement, ces

maLvai ses expériences a répétition (rejet) les amene a développer une aversion face a la prospection.

Mais avec des mots et des phrases éprouveées, la dynamique change du tout au tout! Les résultats sont rapides
et positifs et |a prospection devient agréable. Amusez-vous en apprenant comment approcher les gens
positifs, les gens négatifs, la parenté, les amis, les collégues de bureau, les étrangers, les gens qui répondent a
vOs annonces... bref, tout le monde que vous cotoyez ou rencontrez en utilisant des Brise-Glaces amusants
gue méme vos prospects apprécieront. Désormais, vous passerez vos semaines a donner des présentations
plutét que de perdre votre temps a chercher quelqu’ un a qui parler! Sans compter que plus jamais vous

n’ entendrez votre équipe se plaindre en disant: « Je n'al tout simplement personne aqui parler ! »LesBrise-
Glaces seront un catalyseur pour votre entreprise de marketing relationnel.Remontez au haut de cette
page pour obtenir votre copie dés maintenant! Présentation de I'éditeur
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